
RESSOURCES PEDAGOGIQUES : DEVENIR FRANCHISÉ

Le programme de  formation transversale en e-learning « Devenir franchisé » comprend 40
 formations en vidéo labellisées SCORM qui permettent une gestion des apprenants sur les
 plateformes LMS des entreprises ou des organismes de formation.

La formation sur étagère « Devenir franchisé » est composée des 40
 formations en vidéo enrichie suivantes :

Découvrir la franchise et les réseaux contractuels / 23 min 23
Jean-Paul Debeuret - Serial entrepreneur - tvdesentrepreneurs.com
ESSENTIEL Devenir franchisé / 16 min 57
La franchise : avantages / inconvénients / 12 min 24
Jean-Paul Debeuret - Serial entrepreneur - tvdesentrepreneurs.com
Les nouvelles tendances de la franchise de commerce / 9 min 35
Serge Camguilhem - Consultant et formateur en stratégie, organisation et développement commercial –
 Alteem
Devenir master franchisé d'une chaîne étrangère / 14 min 04
Jean-Paul Zeitline & Nicolas de Belilovsky - Consultants spécialisés en création, organisation et
 développement de réseaux – Progressium
Entreprendre dans un réseau / 21 min 14
Jean-Paul Debeuret - Serial entrepreneur - tvdesentrepreneurs.com
Rechercher un réseau / 17 min 56
Jean-Paul Debeuret - Serial entrepreneur - tvdesentrepreneurs.com
Intégrer la méthodologie de ralliement à un réseau / 13 min 39
Jean-Paul Debeuret - Serial entrepreneur - tvdesentrepreneurs.com
Choisir son type de réseau contractuel / 10 min 10
Alain Cohen-Boulakia - Avocat à la Cour - Juripole Avocats
La franchise métissée / 15 min 45
Alain Cohen-Boulakia - Avocat à la Cour - Juripole Avocats
Sélectionner un réseau / 7 min 43
Jean-Paul Debeuret - Serial entrepreneur - tvdesentrepreneurs.com
Evaluer la proportion d'entreprises franchisés rentables d'un réseau / 10 min 56
Rodolphe Galy-Dejean - Conseil en franchise - Meilleursfranchiseurs.fr
Négocier les clauses financières de votre contrat de franchise / 8 min 28
Jean-Paul Debeuret - Serial entrepreneur - tvdesentrepreneurs.com
Négocier les clauses juridiques de votre contrat de franchise / 16 min 56
Jean-Paul Debeuret - Serial entrepreneur - tvdesentrepreneurs.com
Les spécificités du business plan du franchisé / 18 min 16
Jean-Pierre Gouzy - Expert-comptable, Conseil en organisation des réseaux - Cabinet Gouzy
Les spécificités du business plan du franchisé / 11 min 31
Stéphane Leblond - Consultant spécialisé en franchise – RBMG
Choisir votre expert-comptable / 11 min 39
Jean-Paul Debeuret - Serial entrepreneur - tvdesentrepreneurs.com
L’étude de marché / 14 min 38
Frédéric Liotard - Développement commercial des entreprises - Réseau Prospactive
Pourquoi et comment segmenter son marché / 10 min 07
Stéphane Leblond - Consultant spécialisé en franchise – RBMG
Maîtriser les clés de l'implantation d'un commerce / 11 min 11
Stéphane Leblond - Consultant spécialisé en franchise – RBMG
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http://www.tvdesentrepreneurs.com/commerce-associe.html
http://www.laformationpourtous.com/MOOC-devenir-franchise-franchiseur.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/franchise-definition.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/franchise-commerce-nouvelles-tendances.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/master-franchise.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/acheter-franchise.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/choisir-franchise.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/reseau-franchise.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/choisir-reseau-contractuel.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/choisir-reseau-contractuel.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/superposition-contrat-franchise.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/franchiseur.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/franchises-rentables.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/franchises-rentables.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/prix-franchise.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/contrat-franchise.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/business-plan-franchise.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/entreprendre/devenir-franchise/specificites-business-plan-franchise.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/Cabinet-expertise-comptable.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/comment-faire-etude-marche.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/segmentation-marche.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/cles-implantation-commerce.html


Le bail commercial / 11 min 46
Jean-Pierre Virlouvet - Conseil stratégique et financière - Expertise comptable - Fiduciaire JF Pissettaz
Conclure un bail commercial / 11 min 06
Christine Molaye - Avocat en droit des affaires
Valorisation du droit au bail / 10 min12
Jean-Paul Debeuret - Serial entrepreneur - tvdesentrepreneurs.com
Les différents types de sociétés / 11 min 56
Nathalie Malkes-Koster - Avocate au Barreau de Paris
La société à responsabilité limitée (SARL) / 5 min 36
John-Emile Deygat - Avocat - DEYGAT-BALLAGUY
La Société par Actions Simplifiée (SAS) / 6 min 31
Nathalie Finger Ollier - Avocat - AVOCATS & PARTENAIRES
Choisir votre banquier / 11 min 35
Jean-Paul Debeuret - Serial entrepreneur - tvdesentrepreneurs.com
Arbitrer entre emprunt, leasing et location financière / 15 min 46
Philippe Murat - Formateur et conseil en finance et gestion d'entreprise - Murat Formation
Financer le besoin en fonds de roulement (BFR) / 23 min 14
Jean-Paul Debeuret - Serial entrepreneur - tvdesentrepreneurs.com
Négocier un emprunt / 12 min 05
Jean-Paul Debeuret - Serial entrepreneur - tvdesentrepreneurs.com
Les garanties demandées par les banquiers pour les emprunts  / 16 min 27
Jean-Paul Debeuret - Serial entrepreneur - tvdesentrepreneurs.com
Le cautionnement du dirigeant d'entreprise / 15 min 51
Xavier Pequin - Avocat au barreau de Paris - Selas CEJ Avocats Associés
Vous préparer à intégrer le réseau / 14 min 39
Jean-Paul Debeuret - Serial entrepreneur - tvdesentrepreneurs.com
Réussir votre arrivée dans votre réseau / 10 min 28
Jean-Paul Debeuret - Serial entrepreneur - tvdesentrepreneurs.com
Réussir dans votre réseau / 11 min 55
Jean-Paul Debeuret - Serial entrepreneur - tvdesentrepreneurs.com
La complémentarité franchiseur / franchisé dans la réussite d'un réseau de franchise / 18 min 01
Laurent Hirgorom - Expert franchise, consultant en accompagnement de porteurs de projets - LHP
 Conseil
Faire respecter son contrat de franchise / 11 min 57
Alain Cohen-Boulakia - Avocat à la Cour - Juripole Avocats
Faire évoluer le système de franchise pour favoriser le développement du réseau / 16 min 38
Nicolas de Belilovsky - Consultant spécialisé en organisation et développement de réseaux –
 Progressium
Implanter le digital dans les magasins / 11 min 52
Cécile Pelletier - Consultante en transformation digitale - Adone Conseil
Vendre plus dans les magasins grâce au digital / 19 min 31
Serge Camguilhem - Consultant en développement commercial et marketing - ALTEEM

LaFormationPourTous.com concède les droits d’utilisation du programme de formation transversale en e-
learning « Devenir franchisé » pour des durées de 3, 6, 12 mois au choix en appliquant les tarifs suivants
 :

 3 mois 6 mois 1 an
Moins de 20 utilisateurs 210 Euros HT/collection 385 Euros HT/collection 700 Euros HT/collection
De 21 à 50 utilisateurs 470 Euros HT/collection 875 Euros HT/collection 1575 Euros HT/collection
De 51 à 100 utilisateurs 860 Euros HT/collection 1560 Euros HT/collection 2835 Euros HT/collection
De 101 à 200 utilisateurs 1540 Euros HT/collection 2800 Euros HT/collection 5110 Euros HT/collection
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http://www.tvdesentrepreneurs.com/bail-commercial-definition.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/conclure-bail-commercial.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/conclure-bail-commercial.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/droit-bail.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/statut-juridique-societe.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/SARL-definition.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/societe-actions-simplifiee.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/banque-professionnel.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/entreprendre/financement-entreprise/abritrer-entre-emprunt-leasing-location-financiere.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/financement-du-besoin-en-fonds-de-roulement-bfr.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/negocier-emprunt.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/garantie-emprunt.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/cautionnement-dirigeant-entreprise.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/devenir-franchise.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/Devenir-franchise2.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/creation-entreprise-franchise.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/developpement-entreprise/developpement-franchise/complementarite-franchiseur-franchise.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/developpement-entreprise/developpement-franchise/accord-contrat-franchise.html
http://www.tvdesentrepreneurs.com/developpement-entreprise/developpement-franchise/developpement-reseau-franchise.html
http://www.laformationpourtous.com/programme-digital/vendre-digital/implanter-digital-dans-les-magasins.html
http://www.laformationpourtous.com/vendre-plus-dans-magasin-avec-digital.html
http://www.laformationpourtous.com/vendre-plus-dans-magasin-avec-digital.html


Contact pour la mise en place du programme de formation transversale en e-learning « Devenir franchisé
 »sur votre plateforme LMS : commercial@laformationpourtous.com ou 06 82 93 35 07.
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